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	VSEBINSKO PODROČJE
	MODUL 2: POSLOVANJE TRGOVSKEGA PODJETJA

VSEBINSKI SKLOP: POSLOVANJE TRGOVSKEGA PODJETJA
	LETNIK: 2.

	
	KOMPETENCE:

PTP1 – Obvladovanje organizacije in poslovanja trgovskega podjetja.
PTP2 – Nabavljanje, skladiščenje in prodaja blaga.
PTP3 – Uporaba instrumentov trženjskega spleta.
	

	
	PREDVIDEN ČASOVNI OKVIR:   ur
	KOMPETENCA ZAOKROŽENEGA VSEBINSKEGA PODROČJA
	TEORETIČNI POUK - Operativni cilji


	PRAKTIČNI  POUK - Operativni cilji


	INTEGRIRANE KLJUČNE KVALIFIKACIJE

	( ur: 95
	TEOR

32


	PRA

63


	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Trgovina
	6
	2
	· Pozna organiziranost trgovskega podjetja in trgovinsko zakonodajo
	· Spozna vrste trgovskih organizacij

· Opredeli področja poslovanja trgovske družbe

· Seznani se s temeljnimi predpisi o trgovini

· Razlikuje inšpekcijske organe, ki nadzirajo poslovanje trgovskih organizacij in njihove naloge
	· Predstavi primer trgovskega podjetja iz svojega okolja
	· Zaveda se pomena spoštovanja zakonodaje

	Poslovanje in organiziranost detajlistov
	6
	8
	· Pozna organizacijske oblike detajlistov in pogoje za poslovanje
	· Spozna pomen in  funkcije detajlistov

· Razlikuje načine in oblike prodaje na drobno

· Seznani se z dejavniki poslovanja detajlistov

· Spozna dejavnosti detajlistov

	· Izbere primerne načine prodaje na drobno za posamezno vrsto blaga

· S primeri opredeli funkcije detajlistov

· Razume pomen dobre lokacije prodajalne

· Opredeli dejavnike izbire lokacije in izdela predlog lokacije prodajalne
	· Zaveda se vloge trgovine v lokalnem okolju



	Poslovanje in organiziranost grosistov


	6
	7
	· Pozna organizacijske oblike grosistov in pogoje za poslovanje
	· Spozna pomen in funkcije grosistov

· Seznani se z dejavniki poslovanja grosistov
· Spozna dejavnosti grosistov
· Razlikuje trženjski pristop grosistov v primerjavi z detajlisti
	· Načrtuje dejavnike poslovanja grosista

· Načrtuje trženjski pristop grosista
· Razlikuje grosiste po velikosti, sortimentu, načinu postrežbe in prodajnih cenah in navaja primere
	· Zaveda se vloge trgovine v lokalnem okolju

	Trženje
	10
	24
	· Analizira trženjsko okolje, načrtuje in izvaja trženje

	· Spozna pomen tržne miselnosti

· Razume pomen in spozna potek raziskave trga

· Seznani se s sestavinami trženjskega spleta
· Spozna dimenzije prodajnega sortimenta

· Razume postopek oblikovanja cen

· Spozna prodajne poti

· Razlikuje oblike in metode tržnega komuniciranja
	· Sestavi vprašalnik, izvede raziskavo in obdela podatke
· Predvidi prodajni sortiment za določeno prodajalno
· Izdela kalkulacijo cene

· Primerja različne prodajne poti
· Izdela oglas
· Izdela načrt oglaševalske akcije

	· Zaveda se razsežnosti tržišča in razvija občutek za poslovnost in podjetnost

	Poslovno komuniciranje
	4
	22
	· Načrtuje in izvaja poslovno komuniciranje

	· Spozna postopek ustnega poslovnega sporazumevanja

· Spozna načine pisnega poslovnega sporazumevanja

· Razume obliko, sestavne dele in stil poslovnega pisma

· Spozna sestavo korespondenčnih izdelkov
	· Ugotavlja prednosti in slabosti pisnega in ustnega poslovnega sporazumevanja

· Igra vlog – poslovni pogovor

· Analizira kakovost komuniciranja
· Izdela korespondenčne izdelke nabave in prodaje

	· Pridobiva in razvija občutek za jasno in pravilno izražanje.


OCENJEVANJE – program TRGOVEC – vsebinski sklop POSLOVANJE TRGOVSKEGA PODJETJA, 2. letnik
	
	OCENJEVALNI SKLOPI

	MODUL
	VSEBINSKI SKLOP
	1
	2
	3
	4
	5

	M2
Poslovanje trgovskega podjetja
	Poslovanje trgovskega podjetja
	· Trgovina

· Poslovanje in organiziranost detajlistov

· Poslovanje in organiziranost grosistov
	· Trženje
	· Poslovno komuniciranje
	
	


